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WAS BEDEUTET 
„GLÜCKSBURG CONSULTING“
„Glücksburg Consulting“ bedeutet in erster Linie eine starke Um-
setzungsorientierung. Eine oft in der Beratung überbordende An-
alyse und Interpretation wird nur als Mittel zum Zweck betrachtet.
Der Fokus liegt auf der gesamtheitlichen Entwicklung einer mach-
baren Konzeption und deren Umsetzung. 

Was der Kunde benötigt, ist aufbauend auf einer klaren Analyse eine 
kreative, machbare Konzeption, deren Realisierung bis hin zu einem 
gemeinsam entwickelten Ergebnis; nicht nur einer Anhäufung von 
Excel-Tabellen oder eine gut gestaltete Chart-Präsentation mit gut 
gemeinten Vorschlägen. 
Deshalb lässt sich „Glücksburg Consulting“ auch am erzielten Ergeb-
nis messen - und bezahlen. Unsere, im ersten Moment ungewöhnlich 
erscheinende, breitere Aufstellung mit den Funktionen IT-Infrastruk-
tur und -Anwendungen, Marketing und Vertrieb sowie Ingenieur- 
Dienstleistungen benötigen wir, um ein Ergebnis zu erzielen; zumal 
wir als Projektverantwortliche Rechts-, Steuerberatungs- und  
Architektur-Leistungen von seit Jahrzehnten verbundenen Partnern 
je nach Bedarf hinzufügen können. 

„Glücksburg Consulting“ ist deshalb auch immer Projektentwick-
lung und Projektmanagement; für Kommunen und weitere öffent
liche Körperschaften ebenso wie für Unternehmen. Daraus hat 
sich über die Jahrzehnte eine besondere inhaltliche Kompetenz 
entwickelt: die kommunal- bzw. standortnahe Wirtschaft mit  
Feldern wie Tourismus, Gesundheit, Energieversorgung und Land-
wirtschaft mit einer Vielzahl von teils komplexen Wechselbezie-
hungen zwischen Gebietskörperschaften, deren Betrieben und der 
sogenannten „freien Wirtschaft“ (wie Vergaben, unterschiedliche 
umsatzsteuerliche Bereiche, Umwegrentabilitäten, ÖPP-Strukturen, 
Genehmigungsverfahren u.v.m.).

Wir fühlen uns heute darin bestätigt, dass vor 30 Jahren mit dem 
„Glücksburg Consulting“ der richtige Ansatz gewählt wurde, sind 
uns sicher, dass sich dies auch zukünftig bestätigen wird und wün-
schen unseren Kunden und uns – natürlich auch mit dem nötigen 
„Glück“, dass wir gemeinsam auch in den nächsten Jahren viele 
Umsetzungserfolge „feiern“ können. 
 
Martin Weigel (Vorstand und Gründer der GLC AG)
Dr. Carl Hermann Schleifer (Aufsichtsratsvorsitzener der GLC AG)

22

HERAUSGEBER
GLC Glücksburg Consulting AG
Albert-Einstein-Ring 5
22761 Hamburg
Tel:: +49 (0)40 8540060
info@glc-group.com
www.glc-group.com

Inhaltlich Verantwortlicher nach  
§ 55 Abs. 2 RStV: Martin Weigel,  
c/o GLC Glücksburg Consulting AG

Änderungen vorbehalten. 
Hamburg, im Dezember 2024	

	

HRB 86307 
Amtsgericht Hamburg
USt.-ID-Nr.: DE 22 04 68 693
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WIE ALLES BEGANN: 
DIE ERFOLGSGESCHICHTE 

DER GLC AG

Wie eine Vision zur 
Gründung eines dynamischen 
Beratungsunternehmens 
führte – und 30 Jahre 
Wachstum, Innovation und 
Werteorientierung prägte.

Die Gründer der GLC AG: 
Martin Weigel und  
Prinz Christoph zu  

Schleswig-Holstein

 SCAN ME

Fo
to

s:
 ©

 G
LC

 A
G 

Ar
ch

iv



6 7GLC MAGAZINGLC MAGAZIN

Prinz Christoph zu Schleswig-Holstein 
Wir trauern um unseren Mitbegründer und Aufsichtsratsvorsitzenden, der am 
27.09.2023 völlig überraschend verstorben ist.

Lieber Prinz Christoph zu Schleswig-Holstein,
Sie waren Ideengeber, aktiver Begleiter, Freund und Zuhörer, immer einfühlsam und 
menschlich - der beste Partner, den wir uns vorstellen konnten.

In tiefer Trauer
Martin Weigel und das GLC-Team
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URSPRÜNGE UND BEGINN 
Die Geschichte der GLC AG beginnt 1994 mit der Gründung der Glücks-
burger Konzepte Gesellschaft für umsetzungsorientierte Beratung 
GmbH. Doch die Ursprünge reichen weiter zurück: Die „Glücksburger 
Konzepte” entstammen den Glücksburger Symposien und Akademien 
für Wirtschaft und Kultur. 
Seit 1990 wurden diese von Martin Weigel, Matthias Pietzcker und 
Götz Wiederroth in der Tradition der Nordischen Universität Flensburg 
organisiert.

GRÜNDUNG DER GK GLÜCKSBURGER KONZEPTE GMBH
Über die Symposien entstand der Kontakt zu Christoph Prinz zu 
Schleswig-Holstein. Aus Beratungsprojekten für die Landesregierung 
Schleswig-Holstein – darunter Themen wie Rüstungskonversion, 
Multimedia-Strategie und die Schnittstellen zwischen Land und See  
– entwickelte sich die Idee, die Organisation der Symposien in eine 
professionelle Beratungsgesellschaft zu überführen. 

So wurde die GK Glücksburger Konzepte GmbH gegründet, mit Sitz 
auf Schloss Glücksburg. Bereits in den ersten Jahren wuchs das Un-
ternehmen dynamisch und zog Fachkräfte aus ganz Deutschland an, 
die vielfach im historischen Wirtschaftshof ein neues Zuhause fanden.

ERSTE SCHRITTE IN NEUEN GESCHÄFTSFELDERN
1996 eröffnete die GK eine Niederlassung in Hamburg; 1998 folgte mit 
dem Glücksburger Modell der Einstieg in touristische Geschäftsbe-
sorgungen. Parallel dazu unterstützte die GK die Beiersdorf AG bei 
Management-Buy-Outs, die u. a. zur Gründung der Logo Tape-Gruppe 
in Flensburg führten. 

Ab 1999 engagierte sich das Unternehmen verstärkt in der Ener-
giewirtschaft – mit einem Fokus auf Erneuerbare Energien. Strate-
gieentwicklungen und Aufbau von Wind- und Solarparks. Partner-
schaften, wie die mit der Loick Gruppe für nachwachsende Rohstoffe 
und der Sunfarming, markierten diese Phase.

UMFIRMIERUNG UND WEITERE EXPANSION
2001 wurde die Gesellschaft in GLC Glücksburg Consulting AG umbe-
nannt. 2002 verlagerte sie ihren Hauptsitz nach Hamburg. 
Im Vorstand ergänzten Joachim Gutmann (Marketing & Kommu-
nikation) und Prof. Bernd Romeike (Standort Rostock) das Team um 
Martin Weigel. Der Geschäftsbereich Tourismus erlebte ab 2008 eine 
starke Expansion mit Projekten in St. Andreasberg, dem Oberharz, der  
Lutherstadt Wittenberg, dem Spreewald sowie großen Resort- 
Entwicklungen wie Priwall Strand und Torfhaus im Harz.

DIVERSIFIZIERUNG UND NEUE WEGE
Nach 2014 setzte die GLC AG auf weiteres Wachstum im Geschäfts-
feld Tourismus, ehe sie 2021 das IT-Systemhaus MR Systeme GmbH 
erwarb und damit ihre Kompetenzen in den Geschäftsbereichen IT- 
Security und Managed Services stärkte. Gleichzeitig entstand der 
Bereich Immobilien-Consulting mit dem Schwerpunkt komplexer Im-
mobilien-Transaktionen.

IM ZEICHEN EINER STRATEGISCHEN NEUAUSRICHTUNG
Die GLC baute Ingenieurskapazitäten am Standort Clausthal-Zellerfeld 
auf, die schließlich 2024 in der Gründung der GLC Energy GmbH unter 
Leitung von Dr. Constantin Weigel mündeten. Gleichzeitig übernahm 
das Unternehmen neue Destinations-Management-Projekte, etwa im 
Selketal sowie in Bad Lauterberg, bestehende Verträge zur Geschäfts-
besorgung wurden langfristig verlängert.

ABSCHIED UND NEUBEGINN
Mit dem Tod des Mitgründers und Aufsichtsratsvorsitzenden  
Christoph Prinz zu Schleswig-Holstein im September 2023 verlor 
die GLC AG eine sie prägende Persönlichkeit. Sein Sohn Constantin 
Prinz zu Schleswig-Holstein wurde im August 2024 in den Aufsichtsrat 
gewählt, während Dr. Carl Hermann Schleifer seit Ende 2023 den Vor-
sitz übernommen hat.

30 JAHRE GLC AG
Rückblickend steht die GLC AG für drei Jahrzehnte unternehmerischen 
Wachstums, Innovation und Wandel – stets getragen von den Werten 
und Überzeugungen ihrer Gründer. 
Heute blickt das Unternehmen stolz auf eine Geschichte zurück, 
die nicht nur Bestand hat, sondern von stetiger Weiterentwicklung  
und Veränderung geprägt ist.

 DIE GESCHICHTEDIE GESCHICHTE

Impressionen der 25 Jahre-Feier der Glücksburg Consulting AG 
auf Schloss Glücksburg.
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Auftraggebers gewonnen hat. 
Mit umfangreicher Erfahrung 
aus der Tätigkeit an mehr als 12 
Tourismusorten und nach über 
30 Jahren unternehmerisch er-
folgreicher Tätigkeit können die 
Tourismus-Teams der GLC  AG 
umgehend den vollständigen Ge
schäftsbetrieb des jeweiligen Be
stimmungsortes aufnehmen und 
ihre umfassenden Kompetenzen 
zu dessen Weiterentwicklung und 
Gestaltung einbringen.

GEBÜNDELTE EXPERTISE 
Das zentrale, interdisziplinäre 
Team der GLC AG bündelt dabei 
die Expertise und das Wissen aus 
Bereichen wie IT, Marketing und 
Betriebswirtschaft, die für den Er-
folg im Tourismus wesentlich sind. 
Für den Auftraggeber bringt das 
„Glücksburger Modell“ zusätz-

lich den Vorteil einer langfris
tigen und fixen Kostenplanung, 
die keine Nachschüsse erfordert 
und auch spezifische Aufwend- 
ungen für die Einrichtung ab-
deckt. Dadurch entsteht ein sich-
erer, planbarer finanzieller Über-
schuss - eine Trennungsrechnung 
für die übertragenen Leistungen 
ist nicht mehr erforderlich. 

Für das „Glücksburger Modell“ ist 
besonders hervorzuheben, dass die 
Gremien des Auftraggebers beste-
hen bleiben und der GB in enger 
Abstimmung mit ihnen vorgeht. 
Somit werden Transparenz und 
Kontrolle gewahrt. Der Auftragge-
ber überwacht zugleich die Leis-
tungen und Ergebnisse anhand 
eines etablierten Controlling- und 
Qualitätsmanagementsystems.
Als GB konnte die GLC AG in allen 

bisherigen Tourismus-Projekten 
eine überdurchschnittliche Stei
gerung der Gäste- und Übernacht- 
ungszahlen erzielen und somit 

die Effizienz und den Erfolg des 
„Glücksburger Modells“ ein-
drucksvoll bestätigen.

 GLÜCKSBURGER MODELL

MIT TOURISTISCHER 
GESCHÄFTSBESORGUNG ZUM 
ERFOLG
Der Name „Glücksburger Modell“ 
geht zurück auf die 90er Jahre, als 
in der Stadt Glücksburg in Schles-
wig-Holstein nach Lösungen ge-
sucht wurde, die Defizite aus der 
kommunalen Kurverwaltung ein-
zudämmen, den Rückgang von 
Gäste- und Übernachtungszahlen 
umzukehren und sich der zuneh-
menden Digitalisierung im Touris-
mus erfolgreich zu stellen. 

Damals entwickelte die GLC AG 
für die Stadt Glücksburg ein 
Change-Management-Modell und 
übernahm später als Geschäfts-
besorger (GB) den Tourismusbe-
trieb vollständig.

Das „Glücksburger Modell“ bietet 
öffentlichen Auftraggebern zahl- 
reiche Vorteile im Rahmen der kau-
fmännischen Geschäftsbesorgung. 
Diese erfolgt unter der Prämisse, 
dass das wirtschaftliche Risiko 
weitgehend auf den Geschäftsbe-
sorger übertragen wird. 

Dieser übernimmt bestehendes 
Personal gemäß BGB § 613a und 
stellt somit eine nahtlose Fort-

führung der Arbeitsverhältnisse 
sicher. Der GB erhält ein Fix- 
honorar, das durch Einnahmen 
wie Kurtaxen, Fremdenverkehrs-
abgaben, Mitgliedsbeiträge oder 
Zuschüsse gedeckt wird. 

Er trägt zudem das Risiko von 
Mindereinnahmen und Mehrkos-
ten und übernimmt alle erforder-
lichen Investitionen in der IT- und 
Telekommunikationsausstattung. 
Als GB garantiert die GLC AG 
hohe Qualitätsstandards, die nach 
DTV- und Service Q-Richtlinien 

Destinations-
management nach 

dem „Glücksburger 
Modell“ beschreibt 
die interimistische 
oder vollständige 

Übernahme der 
touristischen 

Marketing- und  
Serviceleistungen 
eines Tourismus-

standortes durch die 
GLC AG. zertifiziert sind. Destinations

management nach dem „Glücks-
burger Modell” steht für die 
interimistische oder die vollstän-
dige Übernahme der touristischen 
Marketing- und Serviceleistun-
gen eines Tourismus-Standortes 
durch die GLC AG. 

Die Vergabe der Geschäftsbe-
sorgung an die Glücksburg Con-
sulting AG erfolgt, nachdem diese 
eine vollständig vergabe- und 
beihilferechtskonforme EU-Aus-
schreibung des öffentlichen 

Der Spreewald ist einer 
der Tourismusstandorte, 

deren Geschäftsbetrieb die 
GLC AG übernommen hat.

Martin Weigel beim Vertragsabschluß mit dem damaligen Bürgermeister von 
Braunlage Stefan Grothe.

DAS 
GLÜCKSBURGER 
MODELL

Die Lutherstadt Wittenberg  
zählt ebenfalls zu den  

touristischen Destinationen, die 
bereits seit vielen Jahren von 

der GLC AG betreut werden.
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 GLÜCKSBURGER MODELL

GLÜCKSBURG 
Ostsee

SCHÖNHAGEN 
Ostsee

LUTHERSTADT 
WITTENBERG

SPREEWALD 
OBERHARZ 

Clausthal-Zellerfeld 
Altenau·Torfhaus 

SÜDHARZ 
Bad Lauterberg  

Bad Sachsa 
Walkenried

FRIEDRICHSKOOG  
Nordsee

SELKETAL

©
Tu

na
 s

al
m

on
-s

to
ck

.a
do

be
.c

om

DIE TOURISTISCHEN STANDORTE DER GLC AG
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LANGEOOG
(Interim Management)
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Die Gemeinden Harzgerode, Ballenstedt und Falkenstein/Harz such
ten eine langfristige und nachhaltige touristische Entwicklung für das 
Selketal. Sie brachten gemeinsam eine EU-weite Ausschreibung auf den 
Weg, bei der die GLC AG mit ihrem Konzept und Know-how überzeugen 
konnte und daraufhin einen Geschäftsbesorgungsvertrag erhielt. 

Für die touristische Ausrichtung und Vermarktung des Touris-
mus-Standortes „Das Selketal“ ist seit dem 1. Januar 2024 die Glücks-
burg Consulting AG verantwortlich. 

NEUE IMPULSE FÜR DIE STÄRKUNG DER REGION
Die GLC AG wird diese Aufgabe auch für die kommenden fünf Jahre im 
Rahmen eines mit ihr abgeschlossenen Geschäftsbesorgungsvertrages 
übernehmen. Vorrangiges Ziel ist es, die Attraktivität der Region zu 

erhöhen, die Zusammenarbeit zwischen den beteiligten Gemeinden zu 
verstärken und das Selketal überregional als touristisches Reiseziel zu 
etablieren. Im Mittelpunkt der Tätigkeit der GLC AG steht der Aufbau 
eines integrierten Destinations-Managements. So soll das Selketal als 
Einheit vermarktet und die vorhandenen touristischen Potenziale bes
ser genutzt werden. 

Die GLC AG als die zentrale touristische Vertriebs- und Marketing
organisation verwirklicht dabei die folgenden Vorgaben: 

	J Entwicklung eines strategischen Marketingkonzepts
Zentrale Aufgabe ist die Entwicklung eines umfassenden Marketing-
konzepts, das den besonderen Charakter des Selketals hervorhebt und 
eine klare, ansprechende touristische Markenidentität schafft.

NEUER GESCHÄFTSBESORGUNGSVERTRAG FÜR DAS SELKETAL

	J Bündelung und Förderung regionaler Kooperationen
Das GLC-Team wird eng mit regionalen Akteuren, Tourismusbetrieben 
und kulturellen Einrichtungen zusammenarbeiten, um Synergien zu 
schaffen und die Angebote für Besucher aufeinander abzustimmen.

	J Optimierung und Ausbau der touristischen Infrastruktur
Um das Selketal für Gäste attraktiver zu machen, sollen bestehende 
touristische Angebote durch neue Erlebnismöglichkeiten ergänzt und 
ausgeweitet werden.

	J Digitalisierung und Einsatz von Open Data
Ein weiterer Schwerpunkt ist die Einführung digitaler Vorgehenswei
sen, um das touristische Erlebnis zu modernisieren, die Zugänglichkeit 
zu steigern sowie die Servicequalität zu erhöhen. Der Einsatz von Open 
Data soll die Sichtbarkeit der Region auf digitalen Plattformen erhöhen.

	J Überregionale Vermarktung und Steigerung der Bekanntheit
Um das Selketal auch über die Region hinaus bekannt zu machen, plant 
die GLC AG eine umfangreiche Vermarktungsstrategie sowohl über 
klassische analoge Marketingkanäle als auch über digitale Medien.

Mit dem Abschluss des Geschäftsbesorgungsvertrags mit der GLC  AG 
bietet sich für die Region die große Chance, touristisch stärker in 
Erscheinung zu treten und so wirtschaftliche Impulse zu setzen. 

TOURISTISCHES MANAGEMENT 
FÜR BAD LAUTERBERG IM HARZ
Die GLC AG wird ab dem 1. Januar 2025 verantwortlich sein für das 
touristische Management des Urlaubszieles Bad Lauterberg im Harz.

Diese Aufgabe wurde als Ergebnis einer von der Stadt Bad Lauterberg 
initiierten europaweiten Ausschreibung an die Glücksburg Consulting 
AG vergeben. Als traditionsreicher Kneipp-Kurort blickt die Stadt auf 
eine lange Geschichte im Gesundheitstourismus zurück und profitiert 
von einer hohen touristischen Nachfrage.

Der fünfjährige Geschäftsbesorgungsvertrag sieht vor, dass die 
GLC AG in Zusammenarbeit mit der Stadt eine Vielzahl von Aufgaben 
mit dem Ziel übernimmt, die Attraktivität und Effizienz des touris-
tischen Angebotes in Bad Lauterberg nachhaltig zu steigern.

Der Leistungsumfang der GLC AG umfasst zum einen den operativen 
Betrieb der Tourist-Information, die als zentrale Anlaufstelle für Gäste 
dient und maßgeblich zur Sichtbarkeit des Standortes beiträgt. Zum 
anderen wird das GLC-Team vor Ort für die Beratung und Unterstütz
ung der regionalen Leistungsträger zuständig sein, um somit eine 
bessere Vernetzung und Zusammenarbeit innerhalb der Branche zu 
erreichen.

Eine weitere Aufgabe ist das touristische Marketing, das den Stand
ort Bad Lauterberg sowohl überregional als auch international  
positionieren soll, um neue Gästegruppen anzusprechen und das  
Image der Urlaubsregion zu stärken. Mit der Beauftragung der GLC 
AG verbindet die Stadt Bad Lauterberg die Erwartung, dass eine stra
tegische Weiterentwicklung erfolgt, die es dem Ort ermöglicht, seine 
Stärken auszubauen und gleichzeitig innovative Ansätze für eine nach-
haltige Tourismusentwicklung umzusetzen.

Blick auf die Odertalsperre  
bei Bad Lauterberg.
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Eine der Hauptattraktionen des 
Selketals ist die  

Burg Falkenstein, malerisch 
eingebettet in einer 
 unberührten Natur.

ERSCHLIESSUNG NEUER
 TOURISTISCHER STANDORTE
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Unterstützung bei der Entwicklung und dem Aufbau effizienter Strukturen im Tourismus 
sowie ein erfolgreiches Stadt- und Regional-Marketing kennzeichnen die Schwerpunkte 
dieses GLC-Geschäftsfeldes. Als Destinationsmanager betreibt GLC die örtlichen Tourist-
Informationen, investiert in die Digitalisierung, erweitert das Service- und Angebotsportfolio, 
entwickelt auf Basis eines von GLC erarbeiteten Tourismuskonzeptes den Außenauftritt und 
setzt das vollständige Tourismusmarketing in enger Abstimmung mit dem Auftraggeber um. 
Interimistische Manager stehen bei Bedarf bereit, um mit viel Know-how und Erfahrung die 
Weichen für ein erfolgreiches Management zu stellen.

DESTINATIONS- 
MANAGEMENT 

 SCAN ME
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Laith Al-Deen trat 
mit seiner Band auf. 
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GLC AG ALS 
VERANSTALTER 

VON EVENTS

STRANDMEILE GLÜCKSBURG 2024: EVENT DER GLÜCKSKLASSE 
Mit der Strandmeile in Glücksburg 2024 feierte die Stadt ein Som-
merfest der Superlative. Am 27. Juli 2024 wurde die 16. Strandmeile 
vom Team der GLC AG veranstaltet, die als Destinationsmanager für 
die touristische Vermarktung und den Tourismusservice der Stadt 
Glücksburg tätig ist.

Über 6.000 Besucher der Strandmeile aus nah und fern waren be-
geistert von dem Ablauf und den Darbietungen. Für alle gab es viel zu 
erleben: Beim Aktivprogramm auf der Bühne machte das Publikum ei-
frig mit – ein Coach für Fitness zeigte leichte Übungen zur Steigerung 
der körperlichen Fitness. 

Mitreißende Freude in Tanz und Ausdruck bescherten die Tanztrup-
pen einer inklusiven Tanzschule aus Flensburg. Es wurden Tänze auf-
geführt, die pures Glück und Lebensfreude ausdrückten. 

LUFTAKROBATIK UND POLEDANCE ZUM MITMACHEN
Außergewöhnliche Luftakrobatik zeigten Trainerinnen und Schülerin-
nen einer Poledance-Schule. Weitere Vorführungen gab es später im 
Kurpark. Hier konnten die Besucher ausgiebig den ein oder anderen 
Schwung ausprobieren. 

Für die Kids sorgten Hüpfburg, Kinderschminken, Bootsfahrten, 
Fußball-Dart, Fotobox und vieles mehr für lebhafte Aktivitäten. Ein 
Tauzieh-Wettbewerb am Kurstrand brachte stolze Sieger hervor. 

WETTKÄMPFE ZUM MITFIEBERN 
Ein späteres SUP-Battle auf dem Glücksburg See wurde lautstark von 
Land aus angefeuert; die Gewinner, das Team der DLRG, jubelten über 
ein SUP-Board als Preis. Natürlich gab es auch ein reichhaltiges Ange-
bot an Leckereien mit Süßem wie Softeis, Crêpes, Popcorn oder Herz
haftem auf der Strandmeile 2024. 

MUSIKALISCHES TOP-PROGRAMM ZUM MITSINGEN
Eine Gruppe A-Capella-Sänger trug den ganzen Tag ihre Lieder vor. Die 
„Happy Hour“ ab 17.00 Uhr wurde vom US-amerikanischen Künstler 
Patrick Park aus Colorado musikalisch mit Gesang und auf der Gitarre 
begleitet. Er komponierte einst das Lied „Life is a song“ für die Fern-
sehserie O.C. California und wurde damit international bekannt. Seinen 
Auftritt beendete er mit einer gefühlvollen Version von John Denvers 
„Take Me Home, Country Roads“.

Glücklicherweise wollte keiner nach dem Lied nach Hause gehen,  
denn 20.30 Uhr trat der deutsche Sänger Laith Al-Deen mit seiner Band 
auf. Hunderte sangen mit, als er mit bekannten Liedern wie „Dein Lied“ 
und „Bilder von Dir“ alle Besucher erfreute. Sein Abendkonzert konnte 
als Höhepunkt nur noch von den funkelnden und glitzernden Lichtern 
des abschließenden Feuerwerks überboten werden. Die faszinieren-
de, mit klangvoller Musik abgestimmte Komposition aus fantastischen 
Licht- und Farbeffekten rief bei allen Besuchern eine ganz besondere 
Glücksstimmung passend zum Namen der Stadt hervor. 

STADTFEST  
CLAUSTHAL-ZELLERFELD 
Am Tourismus-Standort Oberharz wurde im September 2024 aus
giebig gefeiert. Anlass für das diesjährige Stadtfest waren gleich zwei 
Jubiläen: 100 Jahre Clausthal und Zellerfeld und 500 Jahre Landes
amt für Bergbau, Energie und Geologie (LBEG). 

Die GLC Glücksburg Consulting AG, regelmäßiger Mit- oder Haupt-
veranstalter von Events und Festivitäten, hatte gemeinsam mit der 
Berg- und Universitätsstadt Clausthal-Zellerfeld, dem LBEG sowie der 
Kurbetriebsgesellschaft „Die Oberharzer“ mbH zum Doppeljubiläum in 
Clausthal-Zellerfeld eingeladen.

Rund 20.000 Besucherinnen und Besucher feierten gemeinsam 
vier Tage lang ein großartiges Fest in der traditionsreichen Berg-
stadt mit Musik, Vorführungen, Ständen und vielfältigen Aktionen.  

Historische Führungen erinnerten an die lange Bergbautradition der 
Region; zahlreiche Stände und Attraktionen ließen die Geschichte der 
Stadt und ihrer Bewohner lebendig werden. 

Auch die Bergparade, eine der ältesten und eindrucksvollsten Tradi-
tionen der Stadt, lockte viele Besucher an; über 1.000 Menschen liefen 
beim Umzug mit. Es war ein rauschendes Fest.

Der Marktplatz mit der  
historischen Kirche von 
Clausthal Zellerfeld
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ZUKUNFTSPERSPEKTIVE FÜR DEUTSCHE BÄDER UND THERMEN
In den letzten Jahren, insbesondere ausgelöst durch Corona und die 
steigenden Energiepreise, hat die GLC AG eine Vielzahl von Kommu-
nen dabei begleitet, eine Zukunftsperspektive für ihr Bad beziehungs-
weise ihre Therme zu entwickeln und diese umzusetzen.

Neben der wirtschaftlichen und inhaltlichen Analyse, der Investitions- 
und Finanzplanung, dem Einsatz von Fördermitteln und notwendigen 
Abstimmungen mit Landkreis und Bundesland standen im besonderen 
Fokus die operative Ergebnisverbesserung sowie die Investoren- und 
Betreibergewinnung.

Die GLC AG stellte Interim-Manager und begleitete Bieter- und 
Vergabeverfahren. Ferner konnte die GLC  AG vielfach erfolgreich  
Investoren gewinnen und ÖPP-Strukturen entwickeln und umsetzen.
Die GLC AG begleitete in den letzten Jahren unter anderem: 

	� das Salztal Paradies in Bad Sachsa 
	� die Driburg Therme
	� das Badehaus Horn-Bad Meinberg 
	� das VITAMAR in Bad Lauterberg 
	� die ARDESIA-Therme in Bad Lobenstein 
	� das Harzbad Benneckenstein.

UNTERSTÜTZUNG BEI DER 
INFRASTRUKTUR-ENTWICKLUNG 
UND -VERBESSERUNG 

ERSTELLUNG EINES ORTSENTWICKLUNGSKONZEPTES FÜR DIE 
GEMEINDE GROSS VOLLSTEDT
Die Kommunalberatung der GLC AG erstellte im Zeitraum von Okto-
ber 2023 bis September 2024 ein Ortsentwicklungskonzept für die 
Gemeinde Groß Vollstedt.

Durch die Erstellung eines Ortsentwicklungskonzepts verfolgen Ge-
meinden mit unter 10.000 Einwohnern in Schleswig-Holstein das Ziel, 
die Wohn- und Lebensqualität in der Kommune zu erhalten und nach
haltig weiterzuentwickeln, die Ortskerne zu stärken sowie wohnort
nahe Treff- und Versorgungsmöglichkeiten zu sichern oder zu schaffen.
Die ländliche Gemeinde Groß Vollstedt mit rund 1.000 Einwohnerin-
nen und Einwohnern liegt eingebettet in den Naturpark Westensee im 
Kreis Rendsburg-Eckernförde. Die Kommune befindet sich verkehrs-
günstig an der A7 und verfügt, für eine Gemeinde ihrer Größe, über 
eine sehr gut ausgebaute gemeindliche Infrastruktur.

Zu Beginn der Konzepterstellung wurde eine Arbeitsgruppe, bestehend 
aus Gemeindevertretern und Schlüsselakteuren der ortsansässigen 
Vereine und Verbände, gegründet. Sie begleitete den Erstellungs
prozess des Ortsentwicklungskonzepts und diente der fortlaufenden 
Abstimmung mit Schlüsselakteuren vor Ort.

Zunächst wurde eine umfassende Analyse des Status quo der Gemein-
de durch die GLC AG erstellt. Hierbei wurden u. a. Aspekte des demo-
grafischen Wandels, der Wohn- und Siedlungsentwicklung sowie der 
Bildungs- und Betreuungsangebote untersucht. Im Anschluss erfolgte 
die Stärken-Schwächen-Analyse (SWOT) der Gemeinde.

Ein zentraler Bestandteil eines Ortsentwicklungskonzeptes ist die 
Beteiligung der Einwohnerinnen und Einwohner. Hierfür wurden im 
Erstellungszeitraum zwei Einwohnerbeteiligungen mit integriertem 
Workshop durch die GLC AG geplant und durchgeführt, um die Wün-
sche und Bedarfe der Einwohnerinnen und Einwohner zur zukünftigen 
gemeindlichen Entwicklung aufzunehmen.

Der Arbeitsgruppe war die Einbindung von Kindern und Jugendlichen 
in die Konzepterstellung ein besonderes Anliegen. Hierfür wurde im 
März 2024 eine Kinderbeteiligung in Form einer Dorf-Rallye durch-
geführt. Rund 25 Kinder im Grundschulalter gaben dem Team der 
GLC  AG Feedback zu Spielplätzen, Bushaltestellen und dem Sport-
platz. Um zudem die Jugendlichen der Gemeinde in die Erstellung des 
Ortsentwicklungskonzepts einzubeziehen, wurden ihre Wünsche und 
Anregungen in Form einer Onlineumfrage durch die GLC AG ermittelt.
Die im Beteiligungsprozess eingebrachten Ideen, Wünsche und Be-
darfe für die gemeindliche Entwicklung wurden im Anschluss durch 

die GLC AG weiter ausgearbeitet, priorisiert und in einem Handlungs- 
und Projektkatalog für die zukünftige Entwicklung der Gemeinde 
zusammengefasst. Im Handlungs- und Projektkatalog wurden durch 
die GLC AG neben einer detaillierten Projektbeschreibung u. a. Hinwei-
se zu den ersten Meilensteinen der Projektumsetzung sowie zu poten-
ziellen Fördermitteln formuliert. Als Unterstützung für die Kommune 
wurden Handlungsempfehlungen zur Umsetzung des Projekt- und 
Maßnahmenkatalogs verfasst.

Zentrale Projekte, sogenannte Schlüsselprojekte, der Gemeinde Groß 
Vollstedt sind die Realisierung eines Mehrfunktionshauses mit integ-
riertem Nahversorger, der Neubau des Feuerwehrgerätehauses sowie 
die Revitalisierung und der Ausbau der Sportinfrastruktur.

Die GLC AG hat in den vergangenen fünf Jahren weitere Ortsentwick-
lungskonzepte u. a. für die Gemeinden Borgwedel im Amt Haddeby, 
Olderup im Amt Nordsee-Treene oder die Gemeinde Rendswühren 
im Amt Bokhorst-Wankendorf erstellt. Darunter befinden sich auch 
gemeindeübergreifende Konzepte, bspw. für die Osterdörfer im Amt 
Mittleres Nordfriesland.

Die Bürger der Gemeinde werden aktiv einbezogen und gestalten ihren Ort 
gemeinsam mit.

Zu Beginn eines Projektes wird 
eine Arbeitsgruppe ins Leben 
gerufen. Diese dient im Prozess 
als Schnittstelle und ist der 
Schlüsselakteur zur Gemeinde.
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Im Bereich der Kommunalberatung hat die GLC AG einen hervorragenden Ruf für ihre hohe 
Umsetzungsorientierung. Die GLC-Teams überzeugen durch präzise wirtschaftliche Analysen 
sowie durch die Entwicklung maßgeschneiderter Konzepte und die erfolgreiche Realisierung 
kommunaler Vorhaben. Besonders hervorzuheben ist der praxisorientierte Ansatz, den die 
GLC AG bei der Erarbeitung von Machbarkeitsstudien verfolgt. Durch einen strukturierten und 
transparenten Beteiligungsprozess, der alle relevanten Zielgruppen einbezieht, stellt die GLC AG 
sicher, dass ihre Konzepte nicht nur theoretisch fundiert, sondern auch praktisch umsetzbar sind.

KOMMUNAL-
BERATUNG

 SCAN ME
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ERFOLGREICHE LÖSUNGEN FÜR 
DIE DMA HÖLLING GRUPPE
Die DMA Hölling Gruppe ist ein führender Spezialist für kundenspe-
zifische Konfigurationen, Logistik und After Sales Services von Kom-
ponenten für Großserien-Antriebssysteme, welche in schweren Nutz- 
und Sonderfahrzeugen insbesondere in der Landwirtschaft, dem Bau 
und Bergbau sowie der Logistik eingesetzt werden.  

Unternehmensgründer und Geschäftsführer Roland Hölling beauf-
tragte die GLC AG im Jahr 2022 mit der Begleitung bei der Umplatz-
ierung von Unternehmensanteilen mittels einer Kapitalerhöhung. 
Aufgrund des wachstumsstarken und profitablen Geschäftsmodells 
der Hölling DMA identifizierte die GLC AG rasch einige interessierte 
Investoren. Nach Verhandlung und Zeichnung eines Term Sheets mit 
einem für die Hölling DMA passenden Partner begleitete die GLC AG 
den Due Diligence Prozess sowie die für die Beteiligung notwendige 
gesellschaftsrechtliche Umstrukturierung der Unternehmensgruppe. 

Parallel zu diesem Prozess unterstützte die GLC AG die Hölling DMA 
bei Umgestaltung der Finanzierungsstruktur. In enger Zusammenar-
beit mit den rechtlichen und steuerlichen Beratern und durch die Ex-
pertise der GLC AG wurde das Unternehmen so in seiner Eigenfinan- 
zierungskraft gestärkt und für die Beteiligung eines externen Partners 
optimal aufgestellt. Die Verhandlungen zum Abschluss einer solchen 
Beteiligung befanden sich während der Erstellung dieses Textes in der 
finalen Phase.

UNTERSTÜTZUNG BEIM  
VERKAUF EINES 1200 HA 
AGRARBETRIEBES
Die GLC AG wurde in enger Zusammenarbeit mit der Harzer Volks-
bank im Jahr 2024 mandatiert, einen rund 1.200 ha großen Land-
wirtschafts- und einen durch Züchtung und Vermehrung eng ver-
flochtenen Saatzuchtbetrieb zu veräußern. 

Die GLC AG übernahm es, einen geeigneten Käufer für beide Teilbe-
triebe zu finden und den Transaktionsprozess zu steuern. Innerhalb 
sehr kurzer Zeit wurde eine Vielzahl von indikativen Angeboten für 
beide Betriebsteile eingeholt und es konnten mit den Kaufinteressent-
en jeweils ein Eckpunkte-Papier (term sheet) verhandelt und gezeich-
net werden. Die Bereitstellung der Datenräume und die Koordinierung 
der Due Diligences erfolgte durch die GLC AG. Die Vielzahl wechsel-
seitiger Schnittstellen stellten im Transaktionsprozess eine besondere 
Herausforderung dar, welche die GLC AG jedoch gemeinsam mit den 
eingebundenen Steuer- und Rechtsberatern erfolgreich abbilden konnte.

VERMÖGENSVERWERTUNG 
FÜR BÖRSENNOTIERTE  
GESELLSCHAFT
Eine deutsche börsennotierte Gesellschaft geriet kürzlich in eine  
schwerwiegende Schieflage, begleitet durch einen deutlichen Kursver-
fall. Der Gründer und Hauptaktionär wurde durch ein Bankenkonsor
tium zur Nachbesicherung von gewährten Krediten aufgefordert. 

Die GLC AG begleitete erfolgreich im Auftrag des Gründers die Ver
wertung von Assets zur Teilablösung der Banken einschließlich der 
Verhandlung eines Stillhalteabkommens zur Abwicklung der Ver
wertung. Innerhalb von nur drei Monaten konnte die GLC  AG den 
Auftrag mit einem Transaktionsvolumen von rd. 30 Mio. € erfolgreich 
umsetzen.

ERFOLGREICHER  
TRANSAKTIONSPROZESS 
Die Solvis GmbH, auch Kooperationspartner der GLC AG im Bereich  
Photovoltaik, beauftragte die AG damit, in enger Abstimmung mit dem 
Management einen Finanzinvestor aufgrund dessen ablaufender In-
vestmentdauer zu ersetzen. 

In einem strukturierten Transaktionsprozess (Gesamtvolumen von  
40 Mio. €) gelang es der GLC AG unter Anpassung von Unterneh
mensstruktur und Unternehmensfinanzierung mit der Capiton AG, 
Berlin einen neuen zukunftsorientierten Anker-Investor zu ge-
winnen. Neben der Findung eines Investors lag auch das zentrale  
Projektmanagement für den komplexen Transaktionsprozess bei der 
GLC AG.

Die GLC AG unterstützt mittelständische Unternehmen bei strategischen, finanziellen und 
operativen Fragestellungen. Die vom GLC-Team geleistete Beratung umfasst eine Vielzahl 
von Themen, wie etwa die Optimierung von Geschäftsprozessen, die Entwicklung von 
Wachstumsstrategien, die Finanzierung und das Controlling sowie die digitale Transformation. 
Ziel ist es, den Unternehmen zu helfen, ihre Wettbewerbsfähigkeit zu steigern, innovative 
Lösungen zu finden und eine nachhaltig positive Unternehmenswertentwicklung zu sichern.

MITTELSTANDS-
BERATUNG

UMSETZUNGSORIENTIERTE 
BERATUNG FÜR  
NACHHALTIGEN ERFOLG 

UMGESTALTUNG DER  
FINANZSTRUKTUREN BEI  
FGM GRADERT 
Die GLC AG begleitet eng und partnerschaftlich seit zehn Jahren die FGM 
Fritz Gradert Maschinenbau GmbH & Co. KG in Fragen der Unterneh-
mensfinanzierung, der Struktur und der Unternehmenswert-Steigerung.

FGM ist ein innovatives Unternehmen, das Spezialanlagen und 
Komponenten vor allem für die Fertigung von Batterie-Folien, den 
Fahrzeugbau, die Verpackungs- und Möbelindustrie sowie den Druck
maschinenbau entwickelt.
Die GLC AG übernahm das Mandat in einer zwischen der FGM und 
deren Hausbank sehr angespannten Situation und konnte ein Konzept 

entwickeln und umsetzen, das zu einer Wiederherstellung geordneter, 
vertrauensvoller Verhältnisse mit der Hausbank führte. Dabei gewann 
die GLC AG auch weitere Finanzierungspartner für FGM und konnte so 
die Finanzierungsstrukturen fristengerecht umgestalten. 

In der Folgezeit entwickelte sich FGM wirtschaftlich zunehmend er- 
folgreich und führte u.a. den Wechsel vom Geschäftsfeld Druck- 
industrie hin zu anderen wachstumsstarken Branchen konsequent 
durch. In dieser Phase begleitete die GLC AG mehrere Wachstumsinves-
titionen in neue Anlagen und Technologien, auch unter Einwerbung von 
Fördermitteln. Parallel wurde die Nachfolge innerhalb der Unternehmer- 
familie geregelt. 
Ferner plante die GLC AG die optimierte Energieversorgung des sehr 
energieintensiven Betriebes über Dachsolar-Anlagen und setzte mit 
der „GLC Energy“ das mit der Unternehmerfamilie abgestimmte 
Konzept erfolgreich um.

 SCAN ME
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Das vom GLC-Team erstellte Quartierskonzept befasste sich mit dem 
Thema Energie in Langenhorn und enthielt Aussagen zu den Berei
chen Strom, Wärme und E-Mobilität. Ziel war es, eine klimafreund
liche Energieversorgung zu entwickeln, die sowohl technisch als auch 
wirtschaftlich für die Gemeinde und ihre Bürger umsetzbar ist.

Für die Datenerhebung setzte das Konzept auf lokale Untersuchungen, 
Gespräche mit Bürgern und relevanten Akteuren sowie auf die Auswer-
tung öffentlicher Datenbanken. Ein zentraler Bestandteil waren zwei 
Bürgerbeteiligungsrunden im Juni und September 2024, bei denen der 

Projektfortschritt vorgestellt und Anregungen aufgenommen wurden. 
Ergänzend dazu gab es Treffen mit einem Lenkungskreis und den Aus-
tausch mit Wirtschaft und Verwaltung. Das Konzept wurde in vier Schrit-
ten entwickelt. Zuerst wurde der aktuelle Zustand vor Ort erfasst und 
analysiert. Danach wurden Potenziale zur Reduzierung von CO2-Emis-
sionen festgestellt und bewertet. Basierend auf diesen Ergebnissen 
wurde dann ein Umsetzungsfahrplan erstellt.
Mögliche Potenziale für ein zielorientiertes Energiekonzept wurden 
in den drei Bereichen Energieerzeugung, Wärmeversorgung und 
Gebäudeeffizienz sowie Verkehr untersucht:

Geschäftsführer 
GLC Energy GmbH: 

Dr. Constantin Weigel

ERNEUERBARE  
ENERGIE-KONZEPTE  
FÜR KOMMUNEN

ENERGETISCHES KONZEPT FÜR DIE GEMEINDE LANGENHORN

	J Energieerzeugung 
Es wurde geprüft, inwiefern bestehende Windparks durch Photovol
taikanlagen ergänzt werden können, beispielsweise durch einen 
Bürger-PV-Park entlang der Bahnlinie oder durch PV-Anlagen auf Ge-
meindegebäuden wie Schulen und Kindergärten. Auch der Bau eines 
weiteren Bürgerwindparks wurde in Betracht gezogen.

	J Wärmeversorgung
Die Nutzung lokaler Ressourcen, wie der Biogasanlage im Ortsteil 
Mönkebüll, stand im Fokus. Geplant ist ein Wärmenetz, das diese 
Wärme in die Gemeinde transportiert - mit der Alternative von 
strombetriebenen Nahwärmenetze oder Wärmepumpen. Dabei wurde 
die Möglichkeit des verpflichtenden Einsatzes von Wärmepumpen ge-
prüft, die mit lokal erzeugtem Strom betrieben werden könnten.

	J Verkehr
Um den Anteil elektrischer Fahrzeuge, derzeit bei 7,7 %, zu steigern, 
sind der Ausbau öffentlicher Ladeinfrastruktur sowie die Schaffung 
eines stabilen Stromnetzes für private Ladestationen erforderlich. 
Bi-direktionales Laden wurde ebenfalls als Option betrachtet, um 
sowohl die Wirtschaftlichkeit von E-Autos zu erhöhen als auch das 
Stromnetz zu entlasten.

Im Zuge der Entwicklung des Konzeptes wurden die aufgeführten  
Potenziale detailliert analysiert, anhand von Kosten und Nutzen be
wertet und auf technische sowie rechtliche Machbarkeit geprüft. 
Besondere Aufmerksamkeit galt dabei den Strom- und Wärmenetzen, 
die für die Umsetzung der Maßnahmen von zentraler Bedeutung sind. 

Bis 2030 ist davon auszugehen, dass der Energiebedarf durch den 
Einsatz von Wärmepumpen und E-Autos, die effizienter sind als Ver-
brenner, um 3,4 GWh sinkt. Durch die Elektrolyse erhöht sich dieser 
um 1,4 GWh. Insofern ist von einem in Summe um 2 GWh geringeren 
Energiebedarf auszugehen. Hierbei reduzieren sich der Bedarf an Ben-
zin und Diesel um 0,7 GWh und der Bedarf an Öl und Gas um 5 GWh. 
Der Bedarf an Strom steigt um 1,4 GWh bzw. 2,8 GWh, wenn die  
Elektrolyse mit berücksichtigt wird. Durch den Ausbau der Energieer-
zeugung wird diese den Energiebedarf des Quartiers zu 300 % und den 
Strombedarf zu 1.400 % abdecken. 

Erfreulich ist die Feststellung, dass der Strombedarf der Gemeinde 
Langenhorn künftig vor Ort direkt aus den Erzeugungsanlagen ge-
deckt werden kann, ohne dass ein Energieimport zur Deckung von 
Spitzenlasten erforderlich ist.
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GLC begleitet Kommunen und auch mittelständische Unternehmen bei der Planung und anschließ
enden Umsetzung von Erneuerbaren Energieprojekten. Schwerpunkte dabei sind die Entwicklung 
und Umsetzung von Gewerbe-Dachsolaranlagen, das Anfertigen von Energiekonzepten anhand von 
Potenzial- und Wirtschaftlichkeitsanalysen und - darauf aufbauend – energetische Quartiers- und 
Sanierungskonzepte. Fester Bestandteil ist die Projektentwicklung von Energieerzeugungsanlagen, 
welche die technische und wirtschaftliche Planung sowie Ertrags- und CO2-Einsparungsanalysen 
miteinschließt. Das GLC-Team vermittelt die erforderlichen Dienstleistungen und begleitet alle not-
wendigen Schritte einschließlich der Genehmigungsverfahren bis hin zur Umsetzung des Konzeptes.

ERNEUERBARE 
ENERGIE- 
PROJEKTE

Das Team der GLC Energy GmbH aus mehr als fünf Ingenieurinnen 
und Ingenieuren mit Spezialisierung auf den Bereich Energie, 
arbeitet eng mit dem Team der „GLC Kommunalberatung“ zusam-
men. Das Unternehmen wurde 2024 gegründet.

 SCAN ME

 ENERGIEKONZEPTE ENERGIEKONZEPTE
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EFFIZIENTE NUTZUNG VON 
GEWERBEDACH-FLÄCHEN 
FÜR PHOTOVOLTAIK 
Gewerbe-Dachsolaranlagen sind eine lohnende Investition in die 
Zukunft. Mit einem erfahrenen Partner wie der GLC Energy GmbH 
können Unternehmen sicherstellen, dass ihr Vorhaben dazu effizient, 
wirtschaftlich und nachhaltig umgesetzt wird. 

Im Ergebnis können sie sich langfristig wirtschaftliche Vorteile und 
eine starke Position im Wettbewerb sichern sowie einen eigenen Bei
trag zur Energiewende leisten. Solaranlagen auf Gewerbedächern 
bieten enormes Potenzial für die nachhaltige Stromerzeugung 
durch Photovoltaik. Insbesondere in Zeiten steigender Energiekos-
ten und wachsender Anforderungen an CO2-Reduktionen sind Solar- 
Dachlösungen für Unternehmen eine attraktive Möglichkeit, wirtschaft-
liche Vorteile mit ökologischer Verantwortung zu verbinden. 
Das GLC-Team als Partner von Unternehmen kombiniert technisches 
Know-how mit umfassender Beratung und vermittelt maßgeschnei-
derte Lösungen für eine eigene nachhaltige Energieproduktion.

VORTEILE VON GEWERBEDACH-SOLARANLAGEN
Zu den Vorteilen von Gewerbedach-Solaranlagen zählen sowohl öko
nomische als auch ökologische Aspekte. Durch die Nutzung selbst 
erzeugten Solarstroms ist es möglich, Energiekosten erheblich zu 
senken und somit unabhängiger von steigenden Strompreisen zu 
werden. Zudem trägt die Nutzung von Sonnenenergie zur Reduzierung 
der CO2-Emissionen bei und verbessert nachhaltig die Umweltbilanz 
eines Unternehmens. Da sie erhebliche Einsparungen ermöglichen 
und oft von Förderprogrammen profitieren, amortisieren sich Gewer-
bedach-Solaranlagen in der Regel schnell. Ein weiterer Vorteil ist die 
zusätzliche Nutzung von bislang ungenutzten Dachflächen, die so in 
eine wertschöpfende Ressource umgewandelt werden können.

ENTWICKLUNG, PLANUNG UND UMSETZUNG MIT DER  
GLC ENERGY GMBH
Die Installation einer Solaranlage auf Gewerbedächern erfordert 
gründliche Planung und vertiefende Expertise. Hier kann GLC Energy 
als versierter Anbieter für die Entwicklung und für die erfolgreiche 
Umsetzung von Photovoltaik-Projekten das Unternehmen in allen Pro-
jektphasen unterstützen. 

Am Beginn der Planung zur Umsetzung einer Solaranlage steht eine 
umfassende Machbarkeitsanalyse, bei der die statischen und tech-
nischen Gegebenheiten des Dachs gründlich geprüft werden. An-
schließend erfolgt die technische Planung, bei der modernste Software 
und 3D-Modellierung zum Einsatz kommen, um die Anlage optimal zu 
dimensionieren und Wechselrichter sowie Module exakt auszulegen. 
Für die Installation einer langlebigen und leistungsstarken Solar
anlage wird besonderes Augenmerk auf die sorgfältige Auswahl hoch
wertiger Materialien gelegt. 

Während der Installation und Inbetriebnahme sorgt eine professionelle 
Koordination der Installationsdienstleistungen seitens des GLC-Teams 
für einen reibungslosen Ablauf. Ergänzend dazu unterstützt das Team 
das Unternehmen bei der Beantragung von Förderprogrammen und 
bei der Nutzung steuerlicher Vorteile, um einen möglichst großen 
wirtschaftlichen Erfolg des Projekts zu erzielen.

SOLVIS UND GLC ENERGY: 
PARTNERSCHAFT  
FÜR GANZHEITLICHE  
ENERGIELÖSUNGEN
Die Solvis Unternehmensgruppe ist führend beim Angebot innova-
tiver und nachhaltiger Lösungen für Heizung, Wärme und Energie
management. Sie verfolgt das Ziel, ihren Handwerkskunden für 
Sanitär-, Heizung- und Klimaanlagen umfassende Energiekonzepte 
anzubieten. Das Unternehmen entwickelt und produziert moderne 
Wärmeerzeugungssysteme wie Wärmepumpen sowie hocheffiziente 
Steuerungs- und Speicherlösungen.

Um ihr Produktportfolio zu erweitern und ihren Handwerkspartnern 
ganzheitliche Energielösungen anzubieten, arbeitet die Solvis Un-
ternehmensgruppe eng mit der GLC Energy zusammen. Dadurch kann 
Solvis neben Heizsystemen und Speichern auch Photovoltaikanlagen 
in ihr Angebot einbeziehen. 

GLC Energy unterstützt Solvis bei der Planung und Konzeption von 
Dachsolaranlagen und setzt hierbei auf einen sehr hohen Digitali
sierungsgrad. Für die Solvis Handwerkspartner ist GLC Energy so ein 
wichtiger Partner, um Solaranlagen exakt spezifizieren und anbieten 
zu können.

Die Investition in Photovoltaik 
ist eine Investition in eine 
saubere und unabhängige 
Energiezukunft.

 ENERGIEKONZEPTE ENERGIEKONZEPTE
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360-GRAD-MARKETING FÜR  
EXKLUSIVE FERIENCHALETS
Das Online-Marketing-Team entwickelte eine Website, die das exklu
sive Feriendorf Hahnenklee-Bockswiese und seine hochwertigen  
Chalets in einer Weise zeigt, die sowohl die luxuriösen Aspekte als 
auch die nachhaltigen Werte der Anlage betont. 

Die Chalets bieten eine ideale Umgebung für Menschen, die Erholung 
im Einklang mit der Natur suchen ohne auf Komfort und Exklusivität 
verzichten zu müssen. Die Webseite macht es den Besuchern leicht, 
mehr über die Unterkünfte und die Philosophie des Resorts zu er-
fahren und diese direkt über die Seite zu buchen. Die nutzerfreundliche 
Struktur ermöglicht eine angenehme und intuitive Nutzererfahrung. 

Auch in diesem Fall war das Marketing-Team für die Anbindung der  
Chalets an verschiedene Buchungskanäle (OTAs) verantwortlich, 
was eine erhöhte Reichweite, eine bessere Sichtbarkeit und eine 
Steigerung der Buchungszahlen durch die Ansprache eines breiteren 
Zielpublikums ermöglicht. 

Das Marketing-Team ist für den Kunden weiterhin für die um- 
fassende Betreuung und strategische Steuerung vielfältiger Kom-
munikations- und Werbemaßnahmen verantwortlich. Dazu zählen 
die Pflege und kontinuierliche Optimierung des Webseite-Auf-
tritts, die gezielte Steuerung von Google-Kapagnen, die strate-
gische Planung und Umsetzung von Kampagnen in den sozialen  
Medien, die PR-Kommunikation sowie die Durchführung von Maßnah-
men im Bereich des analogen Marketings.

NEUER AUFTRITT FÜR 
COMPLEVO.DE
Der Relaunch der Website complevo.de der COMPLEVO GmbH stellte 
einen bedeutenden Schritt in Richtung einer modernen und leistungs
starken Online-Präsenz dar. 

Das Marketing-Team arbeitete eng mit der COMPLEVO GmbH zusam-
men, um eine Webseite zu entwickeln, die sowohl technisch als auch 
visuell höchsten Ansprüchen gerecht wird. 
Die neue Website wurde im zweiten Quartal 2024 eingeführt und 
präsentiert das Unternehmen in einem modernen, frischen Design, das 
vollständig dem Corporate Design der COMPLEVO GmbH entspricht 
und ihre Vision klar zum Ausdruck bringt.
Die COMPLEVO GmbH entwickelt zielgerichtete Softwarelösungen, die 
speziell auf die Anforderungen von Industriekunden zugeschnitten 
sind. Mit dem Fokus auf technische Präzision und Individualität erfüllt 
COMPLEVO besonders anspruchsvolle und komplexe Kundenbedürf-
nisse im Bereich der Geschäfts-Prozesssteuerung und -planung. Die 
neue Webseite zielt darauf ab, diesen Leistungsanspruch und das 
Markenversprechen klar zu vermitteln. 
Durch die sorgfältige Überarbeitung und die strategische Schärfung 
der Inhalte, erhalten Kunden einen umfassenden Einblick in die Kom-
petenzen der COMPLEVO GmbH. 

Insgesamt bildet die neue Webseite nun eine hervorragende Grund-
lage für zukünftige Kommunikationsstrategien. Mit der gelungenen 
Balance aus Design, Funktionalität und technischer Raffinesse schafft 
die Webseite einen Mehrwert sowohl für die Nutzer als auch für das 
Unternehmen selbst.

Responsives Design: 
flexibel, optimiert und 

benutzerfreundlich

EFFIZIENTE  
ONLINE-MARKETING KONZEPTE

Das GLC-Marketing-Team entwickelte in enger Zusammenarbeit mit 
dem Kunden den Relaunch der Website vitalhotel-schulenberg.de. 

Maßgeblich für die im dritten Quartal 2024 erfolgreich umgesetzte 
Neueinführung war - neben einer ansprechenden und nutzerfreund- 
lichen Gestaltung - die Einbindung einer neuen Buchungs- und Ver- 
triebslösung. Diese ermöglicht eine optimale Darstellung der Bu- 
chungsstrecke auf der Website, die nahtlose Einbeziehung einer  
Vielzahl von Online-Buchungsplattformen sowie die effektive 

Verwaltung von Buchungen über ein Channel-Management- 
System. Mit dem Ziel der Umsatzoptimierung, koordiniert und syn-
chronisiert das System in Echtzeit die Verfügbarkeit, Preise und  
Buchungen auf den verschiedenen Vertriebskanälen.

Durch gezielte SEO-Optimierungen und die Einbindung der neuen  
Vertriebslösung konnte bereits in der ersten Woche nach dem  
Relaunch ein deutlicher Anstieg sowohl des Benutzeraufkommens  
als auch der Zahl der Direktbuchungen verzeichnet werden. 

NEUE BUCHUNGS- UND VERTRIEBSLÖSUNG 
FÜR DAS VITALHOTEL SCHULENBERG

Gemeinsam mit dem Kunden 
entstehen individuell abgestimmte 
Kommunikationsstrategien.

Die Inhouse-Marketing-Agentur der GLC AG bietet im Rahmen ihres umfassenden Full-Service-
Portfolios individuell abgestimmte Kommunikationslösungen, die Unternehmen in der 
dynamischen, zunehmend digitalen Welt optimal positionieren. Mit einem klaren Fokus auf die  
Entwicklung effizienter Vermarktungs- und Vertriebskonzepte werden gemeinsam mit den 
Kunden passgenaue, integrierte Marketingstrategien erarbeitet – sowohl für die Online- als  
auch die Offline-Kommunikation.

MARKETING- 
BERATUNG  
& PROJEKTE 

 SCAN ME

 SCAN ME

 SCAN ME

WEITERE WEBSITES, DIE VON DER GLC AG BETREUT WERDEN:

	� spreewald.de
	� friedrichskoog.de 
	� gluecksburg-urlaub.de
	� lutherstadt-wittenberg.de

	� schoenhagen-ostsee.de
	� harz-urlaubs-alm.de
	� torfhaus-brocken.de 
	� badlauterberg-urlaub.de

	� oberharz.de
	� dasselketal.de
	� badsachsa.de
	� kts-uelzen.de
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ANALOGE 
KOMMUNIKATIONS-

LÖSUNGEN

MERCHANDISING AUF TORFHAUS
Für Torfhaus wurde ein eigenständiges 
Merchandising-Produkt entwickelt, das 
den Luchs als Sinnbild für die Tierwelt 
und die unberührte Natur des Harzes 
in den Mittelpunkt stellt. 
Das ikonische Wildtier der Region 
wurde in einer individuellen Illustra-

tion verewigt und ziert nun eine Vielfalt 
an Produkten – von stylischer Kleidung 

über praktische Accessoires bis hin zu 
liebevoll gestalteten Souvenirs.

51° 48‘ 7.931“ N              10° 32‘ 10.86“ E ATTRAKTIVE HOTELPROJEKTE
NOBISTOR

	J Hamburg St. Pauli: Das Team des Immobilien-Consultings der 
GLC AG begleitete und koordinierte erfolgreich die Umsetzung eines 
Stadthotelprojekts auf der Reeperbahn in Hamburg begleitet und koor-
diniert. Nach der Entwicklung eines detaillierten Konzeptes konnte für 
den Investor ein internationaler Hotelbetreiber gefunden werden, der 
das Hotel gemeinsam mit einem erfahrenen Franchisenehmer über
nehmen wird.

In prominenter Lage am Nobistor und Beatles-Platz im Hamburger 
Stadtteil St. Pauli entsteht auf einem schmalen Grundstück mit einer 
Straßenfassade von nur 12,5 Metern ein kompaktes, hochwertiges 
Stadthotel mit etwa 70 Zimmern im 4-Sterne-Bereich. Das Projekt 
wurde in enger Abstimmung mit der Stadtverwaltung und politischen 
Entscheidungsträgern entwickelt, um die besonderen Anforderungen 
des Standortes sowie städtebauliche Vorgaben zu erfüllen. 
Das Hotel soll die Attraktivität des Quartiers steigern und Touristen 
sowie Geschäftsreisenden eine neue Anlaufstelle bieten.

Mit der Expertise des Immobilien-Consulting-Teams der GLC AG wurde 
nicht nur ein für den Hotelbau geeignetes Grundstück gefunden und 
das Konzept für das Projekt entwickelt, sondern auch eine nahtlose 
Zusammenarbeit zwischen Investor, Betreiber und städtischen Part-
nern herbeigeführt. Der Pachtvertrag zwischen dem Investor und dem 
neuen Betreiber, der Lindner Gruppe, wurde von der GLC AG erfolg
reich ausgehandelt.  

Das GLC-Team hat alle Entwicklungsprozesse von Beginn an mit
gestaltet. Sobald die endgültige Baugenehmigung vom städtischen 
Bauamt erteilt ist, wird die GLC AG im Auftrag des Eigentümers das 
Projekt weiter begleiten.

Am Nobistor entsteht für 
Hamburg ein neues 
Hotel-Highlight - modernes Design 
trifft auf urbanes Flair 
in bester Lage.

Das Marketing-Team erstellt  eine breite Palette an Printprodukten, insbesondere für das Segment Tourismus.

Das GLC-Team im Immobilien-Consulting bietet umfassende Dienstleistungen in der 
Immobilienentwicklung, einschließlich Machbarkeitsstudien und Bieterverfahren für 
kommunale Stellen. Es unterstützt bei komplexen Immobilientransaktionen, Umfinanzierungen 
sowie Förderfragen. Zudem übernimmt das Team Rechercheaufträge für Investoren, erstellt 
Business-Pläne und Ertragswertanalysen und unterstützt bei der Feststellung geeigneter 
Investitionsmöglichkeiten. Es bietet die direkte Vermarktung von Objekten an Kapitalgeber 
an, moderiert Bieterverfahren und koordiniert die Kommunikation zwischen Investoren und 
Kommunen. Außerdem berät es bei der Nachfolgeregelung von Hotels und Resorts. 

IMMOBLIEN- 
CONSULTING

MARKETING

PRINTPRODUKTE 
Printprodukte bleiben insbesondere im Touris-
mus ein wertvolles Medium. 

Ob inspirierende Urlaubsmagazine, Reiseführer 
voller Geheimtipps, Postkarten oder themen- 
spezifische Broschüren zu Kultur und Outdoor- 
Erlebnissen – gedruckte Materialien schaffen  
greifbare Erlebnisse. 
Sie begleiten die Reisenden von der Planung 
bis zum Erlebnis vor Ort und bleiben oft als  
Erinnerung erhalten.
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NEUES HOTELPROJEKT
	J Osterode. Die Stadt Osterode plant, auf dem Gelände des ehemali-

gen Jugendgästehauses ein neues Hotel anzusiedeln. 
Das Grundstück umfasst ca. 14.270 m² und bietet gute Voraussetzun-
gen für ein modernes Hotelprojekt. Gemeinsam mit der GLC AG wurde 
ein umfassendes Hotelkonzept entwickelt, das sowohl von Vertretern 
des Stadtrats als auch von der regionalen Unternehmerschaft positiv 
aufgenommen wurde. In der nächsten Phase begleitet die GLC AG die 
Stadt bei der Erlangung des Bauvorbescheids. Sobald ein geeigneter 
Investor und Betreiber gefunden ist, werden die spezifischen An-
forderungen für den späteren Bauantrag gemeinsam mit der Stadt und 
dem Investor abgestimmt. Dies ermöglicht eine nahtlose Umsetzung 

des Projekts und sorgt dafür, dass die Bedürfnisse der Region und der 
künftigen Hotelbetreiber optimal berücksichtigt werden. 
Das geplante Hotel soll auf einem Teilgrundstück entstehen. Es ist ein 
modernes 4-Sterne-Hotel mit rund 90 Zimmern vorgesehen, das in 
fünf Stockwerken untergebracht wird. 
Geplant sind 65 klassische Standard-Doppelzimmer sowie 25 Junior- 
und Mastersuiten. Darüber hinaus wird das Hotel über einen großzügi-
gen Spa-Bereich, Tagungs- und Seminarräume für bis zu 150 Personen 
sowie eine Tiefgarage verfügen.

NACHFOLGELÖSUNG FÜR HOTEL
	J Hahnenklee. Das Hotel Walpurgishof Hahnenklee wurde durch er-

folgreiche Vermittlung der GLC Glücksburg Consulting AG im Rahmen 
einer Nachfolgelösung an die SomnOO Hotel Gruppe verkauft. 
Die bisherigen Eigentümer zeigten sich sehr zufrieden mit dem er-
zielten Ergebnis und insbesondere mit der engen und engagierten 
Begleitung des fast einjährigen Verkaufsprozesses durch das Team 
der GLC AG. Erforderlich waren u.a. eine aufwendige Prüfung (Due  
Diligence), eine Neuordnung der Finanzierung und eine Veränderung 
der Unternehmensstruktur. 
Für diesen umfangreichen Due-Diligence-Prozess wurden im firmen
eigenen Datenraum der GLC AG über 1.400 Datensätze eingestellt. Mit 
der Übernahme durch die SomnOO Hotel Gruppe sind die Voraussetzu-
ngen geschaffen, damit das Hotel Walpurgishof Hahnenklee weiter- 
hin ein beliebtes Ziel für Erholungssuchende und Naturliebhaber im 
Harz bleibt.

Visualisierung des 
4-Sterne-Thermenhotels 
in Hamm

ENTWICKLUNG EINER HOTELKONZEPTION
	J Glückstadt. Um sich als Tourismus-Standort zu stärken, plant die 

Stadt Glückstadt am „Mohlenkiekergang” das Projekt für einen Hotel-
neubau. Die Immobilienabteilung der GLC AG signalisierte daraufhin ihr 
Interesse an einer Zusammenarbeit und präsentierte dem Wirtschafts
ausschuss der Stadt die Leistungen der GLC AG mit dem besonderen 
Schwerpunkt im Immobilien-Consulting. Ferner entwickelte das Team 
Perspektiven für die Ansiedlung eines Hotels auf dem Grundstück 
hinter dem Deich. Der Hauptausschuss der Stadt erteilte daraufhin 
der GLC AG den Auftrag zur „Entwicklung einer Hotelkonzeption“ für 
den Standort. Nach der zeitnah vorgesehenen Verabschiedung des 
Konzeptes durch die Stadt wird die GLC AG den Vertrieb des Grund-
stückes an Hotelinvestoren vornehmen.
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ENTWICKLUNG UND VER-
MARKTUNG EINES THERMEN-
HOTELS 

	J Hamm. Die GLC AG übernahm den Auftrag, in Anbindung an die 
Maximare Erlebnistherme ein Hotelkonzept zu entwickeln, abzustim-
men und im Folgenden zu vermarkten.

Dabei sollte das Hotel bestmögliche Synergien mit der Erlebnistherme 
erzeugen und sich in das gegebene Umfeld optimal einfügen. 
Auch war eine geeignete Parkraumlösung für Hotelprojekt, Therme 
und weitere Freizeit-Anlagen im Umfeld zu definieren.

In enger Zusammenarbeit mit der Therme, den Stadtwerken und der 
Stadt konnte ein passgenaues Konzept entwickelt werden. GLC über-
nahm dann die Markterkundung, steuerte ein Bieterverfahren und 
konnte so einen Investoren und Betreiber finden. 
Mit diesem wurde ein Vorvertrag (LoI) abgeschlossen, nunmehr  
steht die schrittweise Realisierung des Hotelbaus an, die weiterhin von  
GLC AG begleitet wird.

Die Stadt Glückstadt in der Metropolregion Hamburg 
ist für ihre traditionsreiche Matjes-Produktion über die 
Grenzen hinaus bekannt. Die Stadt verzaubert durch 
ihren historischen Stadtkern und die malerischen Gassen. 
Der Hafen, integriert in die idyllische Kulisse, lädt zum 
Flanieren und Verweilen ein. Die Elbfähre Glückstadt–
Wischhafen, welche die Elbmarschen Schleswig-Holsteins mit 
Wischhafen in Niedersachsen verbindet, bietet eine wichtige 
Verkehrsanbindung. Mit der Realisierung des Hotels will 
Glückstadt sich als Tourismusstandort stärken.

INTEGRIERTE ENTWICKLUNG VON HOTELS UND RESORTS 
Die GLC AG bietet ganzheitliche Dienstleis-
tungen im Bereich der Hotel- und Resort-
entwicklung an. 

Das jeweilige Entwicklungskonzept verbin
det strategische Planung, bauliche Ge-
staltung und wirtschaftliche Expertise, 
um innovative und attraktive Tourismus-
projekte zu realisieren. Ziel ist es, Hotels 
und Resorts zu schaffen, welche die Gäste 
begeistern und der Region langfristige 
Vorteile bringen. 
Das GLC-Team legt großen Wert darauf, 
seine Projekte auf einer fundierten Grun-
dlage aufzubauen, indem es vorab den 
Standort und die Zielgruppen detailliert 
analysiert. Dabei fließen aktuelle Trends im 
Tourismus ebenso ein wie die spezifischen 
Anforderungen des Marktes. 
Nachhaltigkeit und Regionalität stehen im 
Mittelpunkt der Planungen: Ökologische und 
soziale Verantwortung werden durch den 
Einsatz regionaler Ressourcen, die Zusam-
menarbeit mit lokalen Partnern und um-

weltfreundlichen Bauweisen sichergestellt. 
Von der ersten Idee bis zur endgültigen 
Inbetriebnahme begleitet die GLC AG den 
gesamten Entwicklungsprozess. Dazu ge-
hören Machbarkeitsstudien, Finanzierung-
smodelle, Bauplanung und die Entwicklung 
von Betriebskonzepten. Mit der Umsetzung 
innovativer Konzepte wie Ferien-Resorts, 
familienfreundliche Anlagen oder Themen-
hotels ermöglicht die GLC AG individuelle 
Lösungen vor Ort. Passgenau sind diese 
auf die Bedürfnisse der Zielgruppen zu
geschnitten und bieten so den Gästen ein 
einzigartiges Erlebnis. 
Bei der Entwicklung des Konzeptes für neue 
Projekte unter Einbeziehung bestehender 
Hotels oder Resorts ist eine gut durch-
dachte Strategie besonders wichtig. 
Ziel ist es, das Potenzial der bestehenden 
Immobilie optimal zu nutzen und ein inno-
vatives, zukunftsorientiertes Angebot für 
Gäste und Besucher bereitzustellen. 
Eine Standortbewertung ist erforderlich, 
um die touristische und wirtschaftliche At-

traktivität der Region zu beurteilen. Gleich- 
zeitig wird geprüft, wie die vorhandenen 
Ressourcen – von der Infrastruktur über die 
Bausubstanz bis zu den Mitarbeitern – in das 
neue Konzept einbezogen werden können.

Die Projekte der GLC AG im Bereich Inte- 
grierte Hotel- und Resortentwicklung tragen 
maßgeblich zur Stärkung von Urlaubsre-
gionen bei.  Die dabei praktizierte ganzheitli-
che Vorgehensweise führt dazu, die touris-
tische Attraktivität der Region zu steigern 
und wirtschaftliche Impulse zu setzen, die 
sowohl der Region als auch ihren Akteuren 
zugutekommen. 

Beispiele der Projektentwicklungen in die-
sem Bereich sind u.a. Torfhaus HARZRE-
SORT, Buntenbock Harz-Urlaubs-Alm, Pri-
wall Strand, Schönhagen Strand, sowie 
gerade am Beginn der Realisierung das  
Ravensberg View Naturdorf und das Nordsee 
Naturresort Cuxhaven.

 IMMOBILIEN-CONSULTING
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Entwicklung des 
Feriendorfs Hahnen-
klee-Bockswiese
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Christian Mamojka, 
Geschäftsführer MR Systeme
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 IT-LÖSUNGEN

Im Januar 2021 übernahmen die GLC Glücksburg Consulting AG die 
MR SYSTEME. Die Firma kombiniert langjährige Erfahrung in der IT-Be-
treuung mit marktführenden Produkten und vermittelt Unternehmen 
eine nachhaltige, sichere IT-Strategie. Im Rahmen der Übernahme 
wurde das IT-Team der GLC, das auf IT-Lösungen für das Gastgewerbe, 
Hotels und Resorts spezialisiert ist, in die MR SYSTEME eingegliedert.

Innovativ, persönlich und auf Augenhöhe entwickelt MR SYSTEME 
maßgeschneiderte IT-Strategien und IT-Lösungen für Kommunen, kom-
munale Betriebe sowie Unternehmen und den dort laufenden IT-Betrieb. 
Mit der fachgerechten Umsetzung der Lösungen wird zugleich verant-
wortungsbewusst der digitale Arbeitsplatz mit Zukunft gestaltet.

Das Portfolio als IT-Dienstleister, spezialisiert auf proaktiv unterneh-
merisch geführte Services in den Bereichen IT-Sicherheit, IT-Infrastruk-
tur, Load Balancing und VoIP (Voice-over-IP: Sprachkommunikation 
über internetbasierte Netzwerke), wurde im Jahr 2023 um PROSECCO 
erweitert und bietet einen Service, der speziell auf die Bedürfnisse von 
kleinen und mittleren Unternehmen (KMU) zugeschnitten ist. 

Mit der Verbindung von technischer Expertise und prozessualer Be-
ratung unterstützt PROSECCO Unternehmen dabei, ein hohes Maß an 
Informationssicherheit zu erreichen und dauerhaft zu erhalten.

IT-LÖSUNGEN 
FÜR EINE 
SICHERE 
DIGITALE 
ZUKUNFT

MR-SYSTEME

ZUKUNFTSSICHERER SCHUTZ FÜR DIE DIGITALE 
INFRASTRUKTUR
Während IT-Sicherheit für den Schutz von digitalen Technologien und 
Daten steht, bezieht sich Informationssicherheit auf die Sicherheit von 
Informationen in allen ihren Formen. 

Insofern hat die Herstellung von Cybersecurity für Unternehmen ei-
nen sehr hohen Stellenwert für MR SYSTEME. PROSECCO („Prozess
orientierte Sicherheitsberatung und Compliance-Optimierung”), ein 
Dienstleistungsbetrieb von MR SYSTEME, unterstützt Unternehmen 
dabei, ihre IT-Infrastruktur proaktiv zu optimieren. Durch kontinuier
liche Überwachung und Wartung werden mögliche Probleme frühzei
tig erkannt und behoben, um so Ausfallzeiten zu minimieren und die 
Effizienz der IT-Systeme zu steigern. 

Dieser Service von PROSECCO umfasst Bereiche wie IT-Sicherheit, 
IT-Infrastruktur, Load Balancing und VoIP. Die dafür erforderlichen 

Lösungen werden lokal, hybrid oder im eigenen Rechenzentrum bereit
gestellt, wobei MR SYSTEME ausschließlich mit deutschen Cloud- 
Dienstleistern und Rechenzentren zusammenarbeitet. 

Der von PROSECCO wahrgenommene ganzheitliche Service umfasst 
eine tiefgreifende Analyse der bestehenden IT-Sicherheitsmaßnahmen 
eines Unternehmens, um damit individuelle Lösungen zur Optimie
rung der Sicherheitsstandards zu entwickeln. 
Ziel ist es, Unternehmen vor Cyberangriffen zu schützen, rechtliche 
Anforderungen, wie die DSGVO, zu erfüllen und das Vertrauen von 
Kunden und Partnern in die Nutzung der IT-Infrastruktur zu stärken.

SCHUTZ VOR CYBERANGRIFFEN DURCH KONTINUIERLICHE 
OPTIMIERUNG
IT-Sicherheit erfordert eine umfassende Dienstleistung, die aus zahl-
reichen, ineinandergreifenden Komponenten besteht. Sie ist kein 
einmaliges Produkt, sondern ein kontinuierlicher Prozess, der Sich-
erheitsprodukte, Konzepte, Verfahrensbeschreibungen, Mitarbeiter
sensibilisierungen und Schulungsmaßnahmen vereint. Ziel ist es, 
Daten zuverlässig zu schützen und die IT-Infrastruktur eines Unter
nehmens widerstandsfähig gegen Cyberangriffe zu machen.

Durch MR SYSTEME erhalten mittelständische Unternehmen eine 
fundierte Unterstützung, die auf bewährten Standards wie dem IT-
Grundschutzkatalog des BSI, der BSI-KRITIS-Verordnung und ISO 
27001 beruht. Durch maßgeschneiderte Sicherheitskonzepte und mit 

praxisorientierten Handlungsempfehlungen wird die IT-Umgebung 
des Unternehmens gezielt abgesichert und auf mögliche Schwachs-
tellen untersucht. 
Zu den angebotenen Maßnahmen gehören unter anderem der Ein-
satz von ständig aktualisierter Antiviren-Software, das regelmäßige 
Einspielen von Sicherheitsupdates, die Absicherung der E-Mail-Kom-
munikation und eine 24/7-Überwachung der Datentransportwege. 
Zusätzlich wird auf die Sensibilisierung der Mitarbeiter im Umgang 
mit Unternehmensdaten geachtet. 
Im Verbund ermöglichen es diese Maßnahmen, die IT-Sicherheit für 
das Unternehmen kontinuierlich zu steigern und das Risiko eines 
möglicherweise folgenschweren Angriffs zu minimieren.

EFFIZIENZ UND 
TRANSPARENZ FÜR INTERNE 
GESCHÄFTSABLÄUFE
Als innovatives Unternehmen stellt MR SYSTEME auch digitale Au-
dit-Lösungen zur Verfügung. Ausgerichtet auf Effizienz und Sicherheit 
unterstützt es Unternehmen dabei, ihre internen Prozesse zu opti-
mieren und Compliance-Anforderungen zuverlässig zu erfüllen.

Indem sie Prüfungen digitalisieren und automatisieren, ermöglichen 
die digitalen Audit-Tools von MR SYSTEME eine umfassende und trans-
parente Überwachung von Geschäftsprozessen. Dadurch können Un-
ternehmen ihre Audit-Prozesse nicht nur beschleunigen, sondern auch 

präzisere Ergebnisse erzielen. Die Lösungen, die MR SYSTEME vor- 
sieht, verfügen über eine benutzerfreundliche Oberfläche und las-
sen sich flexibel den spezifischen Anforderungen unterschiedlicher 
Branchen anpassen. 

Die Einbeziehung modernster Technologien erleichtert es den Nutzern 
darüber hinaus, Risiken frühzeitig zu erkennen und gezielte Maßnah-
men proaktiv zu ergreifen. MR SYSTEME legt durchgehend großen 
Wert auf Datenschutz und Datensicherheit und stellt sicher, dass alle 
Daten verschlüsselt und sicher aufbewahrt werden.

Die Zusammenarbeit von MR SYSTEME versetzt Unternehmen in die 
Lage, ihre Audit-Verfahren effizienter zu gestalten, Ressourcen zu 
sparen und eine hohe Qualität in der Dokumentation und Auswertung 
sicherzustellen.

Im Mittelpunkt der Tätigkeiten in diesem GLC-Geschäftsfeld stehen ganzheitliche, auf die 
Bedürfnisse von Kommunen, kommunalen Betrieben sowie Unternehmen und ihren laufen
den IT-Betrieb zugeschnittene Kommunikationslösungen. Begleitet werden die reibungslose 
Einrichtung und der Ablauf im Bereich von Web-Diensten und Fachanwendungen. Das Team 
übernimmt IT-Fachplanungen und digitalisierte Prozesse insbesondere in der Tourismus-
branche. Über die Tochter- bzw. Beteiligungsunternehmen werden maßgeschneiderte Soft-
ware-Lösungen an den einzelnen Standorten je nach Bedarf umgesetzt.

DIGITALISIERUNG 
& IT-DIENST
LEISTUNGEN

IT-LÖSUNGEN

WARUM INFORMATIONSSICHERHEIT?

SCHUTZ VOR  
CYBERANGRIFFEN
KMU sind zunehmend Ziel von Cyber-
angriffen, da sie oft weniger gesicherte 
Netzwerke haben als große Unter
nehmen. Ein erfolgreicher Angriff kann 
zu erheblichen finanziellen Verlusten, 
Datenverlust und Betriebsunter
brechungen führen.

VERMEIDUNG VON 
BETRIEBSUNTERBRECHUNGEN
Ein Cyberangriff oder ein IT-Ausfall kann 
den Geschäftsbetrieb erheblich stören. 
Durch angemessene Sicherheitsmaßnah-
men können Unternehmen die Verfüg-
barkeit und Integrität ihrer Systeme und 
Daten sicherstellen und so Geschäfts
unterbrechungen minimieren.

DATENSCHUTZ UND RECHTLICHE 
ANFORDERUNGEN
Die Datenschutz-Grundverordnung (DS-
GVO) und andere gesetzliche Vorgaben 
verpflichten Unternehmen zum Schutz 
personenbezogener Daten. Verstöße 
können hohe Bußgelder und rechtliche 
Konsequenzen nach sich ziehen.

VERTRAUEN VON KUNDEN
UND PARTNERN
Kunden und Geschäftspartner erwarten, 
dass ihre Daten sicher sind. Unternehmen, 
die ihre IT-Sicherheit vernachlässigen, 
riskieren einen Vertrauensverlust, der 
langfristig schädlich für die Geschäftsbe
ziehungen sein kann.

WETTBEWERBSVORTEIL

Eine starke IT-Sicherheitsstrategie kann 
zu einem Wettbewerbsvorteil führen.  
Unternehmen, die nachweislich gut 
geschützt sind, können dies als Verkaufs
argument nutzen und das Vertrauen ihrer 
Kunden und Partner gewinnen.

VERMEIDUNG VON 
IMAGE-SCHÄDEN
Sicherheitsvorfälle können den Ruf eines 
Unternehmens schwer beschädigen. Ein 
guter Ruf ist gerade für KMU essentiell, 
um im Markt zu bestehen und neue 
Kunden zu gewinnen.

Hendrik Müller, 
Geschäftsführer MR Systeme
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Mit dem Ziel, ihr IT-Dienstleistungs-Angebot deutlich auszuweiten, 
hat die GLC Glücksburg Consulting AG im Jahr 2018 eine Beteiligung 
an der COMPLEVO GmbH in Berlin erworben. 

Diese stellt umfassende Lösungen im Bereich Planungs- und 
Steuerungssoftware bereit, die darauf abzielen, Geschäftsprozesse 
wirksam zu unterstützen und deren operative Effektivität zu steigern.
 
Um dieses zu erreichen, bietet die COMPLEVO GmbH cloud-basierte 
oder On-Premise-Software sowie intuitive mobile Apps an. Damit 

können spezifische Anforderungen an das Unternehmen erfüllt und 
bestehende IT-Strukturen optimiert angepasst werden. Von der 
Beratung und Planung bis zur Implementierung und langfristigen  
Unterstützung steht ein erfahrenes Team von COMPLEVO dem Kunden 
in allen Phasen zur Seite. Damit wird sichergestellt, dass die Lösung 
vollständig auf dessen Bedürfnisse abgestimmt ist. 

Softwarelösungen der COMPLEVO GmbH zeichnen sich durch ihre 
intuitive Bedienbarkeit aus. Sie unterstützen Unternehmen dabei,  
Ressourcen und Abläufe effizient zu planen und zu steuern. 
Mit einer anwenderfreundlichen Oberfläche und einer robusten, mo-
bilen App-Integration ermöglicht die Software jederzeit den mobilen 
Zugriff auf wichtige Informationen und Prozesse. 

Somit können Produktivität und Flexibilität von Unternehmen signi-
fikant gesteigert werden. Ob für das Management von Projekten, die 
Ressourcenplanung oder die Optimierung von Prozessketten: Die 
COMPLEVO GmbH liefert maßgeschneiderte Softwarelösungen, die 
den Anforderungen moderner Unternehmen gerecht werden. 
Zugleich sind die Lösungen flexibel skalierbar und können mit dem 
Unternehmen wachsen.

ERSTKLASSIGE 
BERATUNGSKOMPETENZ
COMPLEVO GMBH | MASSGESCHNEIDERTE LÖSUNGEN IM 
BEREICH DER PLANUNGS- UND STEUERUNGSSOFTWARE

REFERENZEN

Die Geschäftsführer: 
Karsten Friedrich 

und Stefan Pillasch

MAKEO GMBH | BAU-
PROJEKTSTEUERUNG & LEAN 
MANAGEMENT
PROBLEM 
Die geringe Digitalisierung in der Baubranche verhindert das Durch-
setzen von effizienzsteigernden Methoden und Prozessen (z.B. Takt-
planung aus dem Automobilbau). Die Beteiligten sind entweder nur 
teilweise oder gar nicht in die Prozesse integriert. 

ZIEL 
Ermöglichen von Lean Management in Bauprojekten. Integration so-
wohl von Projekt- und Bauleitern als auch Handwerkern. Einführung 
von Taktplanung zur Baustellensteuerung. 

LÖSUNG 
Mit der Entwicklung von Makeo wurde eine digitale SaaS-  
Plattform (Web-Applikation für Planung und Management, mobile 
App für die operative Datenerfassung vor Ort) geschaffen, die alle 
Beteiligten eines Bauprojekts an einem Punkt synchronisiert und  
die Taktplanung und -steuerung als digitales Werkzeug zur Verfügung 
stellt. 

NUTZEN 
Beschleunigung und deutliche Effizienzsteigerung in großen Baupro-
jekten durch maximale Transparenz, Vorhersagbarkeit, Planbarkeit 
und den positiven Effekt von Taktplanung und -steuerung. Geringere 
Kosten durch Vermeidung von Störungen. 

Referenzbeispiel: #MOBILE-
APP, #CLOUD, #AWS 

Web-Applikation für 
Planung und Manage-
ment, mobile App für 
die operative Datener-
fassung vor Ort.

Site-Monitoring, 
Container-Infrastruktur

Optimierte 
Schichtplanung // SPNV

Optimierter Prozess 
für Reifenwechsel

Optimierte
Fertigungseinplanung

Konzernvernetzung Digital Service Portal Bau- & Lean Management
Plattform für 
EV-Ladestationen
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UMSETZUNGSORIENTIERTE BERATUNG,
GESCHÄFTSBESORGUNG & PROJEKTMANAGEMENT

Integrative Prozesse und ein pragmatischer Blick für das Machbare gehören zu unser DNA. 
Seit über �� Jahren begleiten wir den Mittelstand und die Kommunen bei der Realisierung  

ihrer Pläne und Zukunftsvorhaben.

www.glc-group.com

MITTELSTANDS- & 
KOMMUNALBERATUNG

· Mittelstandsberatung
· Kommunalberatung

· GLC Energy

· Immobilien-Consulting

· Destinations-Management

· Tourismus-Consulting

· Analoges Marketing

· Digitales Marketing
   

TOURISMUS & MARKETING

· IT-Infrastruktur

· IT-Fachplanung

· IT-Sicherheit

· Software-Entwicklung

DIGITALISIERUNG  & 
IT-DIENSTLEISTUNGEN

GLC Glücksburg Consulting AG · Albert-Einstein-Ring � · ����� Hamburg 
Tel.: +�� (�)�� ������ - � · E-Mail: info@glc-group.com
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